
굿스피커의
유용한도구

조인숙교수



학습내용

• 실천적지혜와진정성을담은주제를선
정하라

• 비유로청중의시선과공감을이끌어라

• 강조법으로전달력을높여라

• 미소와시선처리로청중과교감하라
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굿스피커의유용한도구 _ 첫번째

• 어떤주제로발표할것인가?
• 실천적지혜와진정성을담은주제
를선택하라
주제에대한발표자의열정과태도

• 왜이주제에관심을가지게되었나?
• 자신만이들려줄수있는이야기



굿스피커의유용한도구 _ 두번째

• 비유로청중의시선과공감을이끌
어라

• 비유는상대방이잘알지못하는낯선
개념을이해하기쉽게설명하고기억에
남도록하기위해자주활용되는방법
이다



비유

상대방이잘알지못하는낯선개념을이해하
기쉽게설명하고기억에남도록하기위해
활용한다

• 사물, 동물, 색깔등에자신의특성비유
• 상대방에게강한임팩트

• 저는네잎클로버같은사람입니다
• 저는국화차같은사람입니다



비유+ 별명

별명과비유를함께활용하는것도좋다
별명은자신의특징이집약된것이므로
별명을활용해서자기소개를할때더욱
임팩트있음

저는기니피그란별명이있습니다
혼자가아닌함께어울리는것을좋아하고, 새
로움을창조하는번식력이강한사람
겉으로드러난부분,이면까지도들여다보는
지적호기심으로넓은시야를갖기위해노력
하는사람



줄임말

낯선개념을이해하기쉽게설명하고기억에
남도록하기위한좋은방법

면접관의호기심,궁금증유도

저는오감자입니다

어쩌다감자가되었을까요?
저는감성적이고, 감쪽같고, 감각적이고, 감감하며
감미로운사람입니다



굿스피커의유용한도구 _ 세번째

• 강조로전달력을높여라
o강조할곳을찾아강세넣기를해야세련된
표현이된다



청중에게내말을알아듣기쉽게이해시키려면?

• 중요한것과중요하지않은것을구분해야한다

• 표현하고자하는대상을선명하고뚜렷하게드러내자!

• 한문장의의미를분명히알고강조할곳을찾아강세넣기를해야세련된
표현이된다



강조법의필요성

• 로봇처럼高低長短없이내뱉는말은금세잊혀질수밖에없다
• 목소리에 ‘강약’을가미하면?
o전달력, 집중도가달라진다



굿스피커의유용한도구 _ 네번째

• 미소와시선으로청중과교감하라



표정이란

• 마음속에품은감정이나정서가겉으로드러나는것을말한다

• 개인의상태를표현하는제1의비언어커뮤니케이션이다



뒤센스마일

• 눈과입꼬리, 광대뼈주위의근육은뇌와직접
적으로연결되어있다

• 인위적으로만들수없는자연스러운미소이다

• 마음에서우러나오는감정에의해눈과입주
변이모두움직여만들어진다



시선처리방법

• 한쪽만오래바라보지않는게좋다
• 사각지대생기지않게Z자시선

• 200명이상 : U자

• 질문을받았을때
• 질문자의눈을3초정도응시

• 존중받고있다는느낌

• 시선처리연습
• 인형,화분등3개정도갖다놓고연습
하세요



경청해주어서감사합니다!
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